Agenzia

- - - N
di pubblicita . .
Investimento iniziale: 22 milioni nlnapaZInne I]al'ahl'ezza

(esclusi gli immobili e ['arredo) Investimento iniziale: massimo 40 milioni

Fatturato medio: 250-300 Fatturato: da 50 a 500 milioni in base all'esclusiva di zona

milioni Utile: il franchisor promette che il costo dell' intervento per ['operatore incide solo per
Utile: 35-40% il 10% sul costo di vendita del servizio

Grado di rischio: medio. 1l Grado di rischio: basso

mercalo @ in parte saturo

2 Un danno al parabrezza? Non serve pitl cambiarlo, La Glas Weld Sy-
22 Aprire un‘agenzia di pubblicitd in stem di Roma (tel. 06-5071735) propone un sistema mobile per la ri-
franchising consente di lavorare parazione del parabrezza brevettato a livello internazionale. Si basa su una tec-
in un settore interessante, acquisendo il nica che consiste nell’estrazione di tutta I’aria dalla parte di vetro danneggiata
know how di un network operante su fut- e nel trattamento mediante resine speciali. Si apre cosi un'interessante oppor-
to il territorio nazionale. Il franchisor La Gi- tunith imprenditoriale. In franchising. Con un alto potenziale di mercato. Agli
raffa non richiede all‘cffiliato un‘esperienza affiliati la societd propone un pacchetto in cui rientrano ’esclusiva di zona, la
specifica, ma gli offre la possibilita di fre- valutazione delle potenzialita di mercato e le statistiche territoriali della zona.
quentare un corso di formazione prima di Sono poi concessi i diritti d’uso del marchio registrato e le attrezzature tecni-
awviare I'aftivitd. Non @ richiesta nessuna che per operare. L’investimento inizale & di 40 milioni con un potenziale di
fee d'ingresso, ma una royalty del 4% sul mercato di | milione di persone, di 25 milioni con 500 mila persone, 15 milio-
fatturato. Avvertenze: il mercato é in par ni con 250 mila persone.
fe saturo. Per tutte le informazioni chiomare Avvertenze: verificare che la riparazione sia definitiva, magari chiedendo no-
Massimo Nardi, tel 0744-406214. tizie a chi ha gia aperto un attivita in franchising con questa catena.

FRANCHISING

Depurazione
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g Fatturato medio: 450 milioni
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Negozi dell'usato

Investimento iniziale: 35 milioni

Fatturato medio: 500 milioni

Utile: 25%

Grado di rischio: basso. 1l mercato dell' usato ha buone

possibilita di affermarsi Gy . e
25 E’ il primo franchising nel setto-
24 | negozi dell’usato sono una realtd che prospera da tempo. Og: re ambientale. Nella depurazio-
gi I'opportunita & in franchising. Si chioma Mercatino e I'ozien- ne delle acque civili. Chi lo propone ¢ la
da che lo propone ha sede a Verona (Numero Verde 167015032). Iwm Ecowater di Milano (tel. 02-
Basta avere un capannone di almeno 300 metri quadri. Dove accettare 6('2,03\003)‘ opseacnianinan hialia de“_a
in conto vendita dai privati oggetti, mobili, orologi, elettrodomestici, ve- societa americana Ecowater System, pri-
stiti. . . e rivenderli al pubblico. Con un margine di prowvigione sulle ven- mo costruttore mondiale delle apparec-
dite del 35% (il 65% sara del cliente). Anche nei centri abitati di 30-40 Ch“}t”r?_d' depurazione. :
mila abitanti il Mercatino rappresenta una inferessante novitd. Per chi All"affiliato il franchisor non chiede espe-
vende e per chi compra. Con un notevole giro doffari. rienza specifica nel settore, ma spirito im-

Avvertenze: verificare le potenzialita di vendita nella zona prescelto. prenditoriale e commerciale. L'affiliato
deve disporre di una sede operativa dove

gestire la distribuzione che si basa sulla
vendita diretta. La pil utile a dimostrare
la funzionalita dell’ apparecchio. Per rag-
giungere il fatturato che abbiamo indica-
to & sufficiente un’organizzazione di 3-4
collaboratori. Ma la struttura di vendita
puo arrivare fino a 15 addetti in alcune zo-
ne dove i potenziali consumatori sono pill
maturi. Avvertenze: verificare le reali po-
tenzialita del mercato.

Utile: 40-50%
Grado di rischio: medio
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