il corriere TermoldroSanitario

quantomeno difforme, la
dove si afferma che si resta
nell’ambito della “vendita™
quando il contratto prevede
anche una “prestazione ac-
cessoria” (un esempio clas-
sico ¢ quello della vendita
di un televisore con impe-
gno di installazione) e, al
contrario, si concretizza
una “prestazione” anche
quando il contratto stesso
prevede una “cessione ac-
cessoria” (articolo 12 del
Dpr n. 633/1972).

Tutto ¢id non avrebbe par-
ticolare importanza se non
fosse per il fatto che, in li-
nea generale, le “cessioni”
(vendite) devono essere as-
soggettate all’Iva nel mo-
mento stesso della -
gna o spedizione dei ;

mentre le “prestazioni di
servizi” sono imponibili
d’imposta solo dopo I'in-
casso del corrispettivo.
Forse & proprio venuto il
momento che su un certo
scollamento tra la norma
civilistica e commerciale, e
quella tributaria, si riesca a
intervenire positivamente e
ufficialmente, o almeno
venga fatta chiarezza su al-
cuni punti specifici.

Non possiamo dimenticare
che sono problemi che in-
teressano migliaia e mi-
gliaia di piccoli operatori
artigiani.

Una considerazione
conclusiva

Ritornando sull’argomento
centrale, e in particolare

sulla attivita specifica degli
artigiani-installatori, & cer-
to importante ribadire che
la fornitura al committente
di quanto strettamente oc-
corrente all’esecuzione del-
I’opera (da “incorporare
nell’opera™) non realizza
attivitd commerciale.

Nello stesso momento si
deve sottolineare anche che
la “vendita” di beni non di-
rettamente prodotti dall’ar-
tigiano, senza alcuna con-
nessione con successive e
contemporanee prestazioni
di installazione, incorpora-
zione ecc., ¢ senza dubbio
attivita di tipo commercia-
le, con tutte le implicazioni
che ne derivano: iscrizione
al Rec e rispetto di tutte le
norme sul commercio.

Piccolo ma efficiente

L’impianto di trattamento acque domestiche Ad97 All
Purposes, realizzato negli Usa e distribuito in Italia dalla
Iwm, elimina calcare, ferro, nitrati, sabbia, terra e sedi-

menti.

Una volta installato, 1’apparecchio richiede semplice-
mente il riempimento periodico del serbatoio del sale.
Una centralina di comando, con soli due pulsanti, per-
mette di gestire tutte le funzioni.
Piccolo e compatto, Ad97 All Purposes ¢ dotato di: di-
splay che indica ora, funzionamento, durezza, uso e vo-
lume d’acqua; funzione per avviare, automaticamente o su
comando, le rigenerazioni; valvola di sicurezza “shut off” per evi-
tare allagamenti in caso di fuoriuscita d’acqua. Un sistema di prefiltrazione elimina
sabbia e corpuscoli superiori a 20 o 50 micron (dimensionabile).
L’addolcitore & alimentato elettricamente a bassa tensione (12 V) e non richiede ma-
nutenzione: si pulisce infatti automaticamente a ogni rigenerazione.
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CALDAIE A GAS IN RAME
50 ANNI DI CALDAIE 5 ANNI DI GARANZIA
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